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HEIMISCHE WIRTSCHAFT

Yorteile fiir Vermieter und Mieter

Interview mit GEON-Geschaftsfiihrer Lothar Sperling, der seine Firma vor sechs Jahren im TGF ansiedelte

Die Firma GEON - Gesell-
schaft fiir energicoptimierte
Nul mbH - hat seit
Angust 2001 ihren Sitz im
Technologie- und Griind,
zentrum (IGF). Uber das

tive K].l.ll'lll,
preiserhthungen und den
Energiepass sprach die
Sitdthiiringer Zeitung mit
Geschiiftsfithrer, Dipl.-Ing.
Lothar Sperling.

Was bewog Sie vor sechs
Jahren, lhre Firma hier in
Schmalkalden im TGF an-
zusiedeln?
Die Kemtechnologie unseres
Energieberatungs- und Energle-
g Unterneh
basiert auf Informatik. Die Zahl
unserer festen und frefen Mitar-
beiter schwankt zwischen finf
und zehn. Unsere Zielgruppe
sind mittelstindische Unter-
nehmen, Banken, Liegen-
schaftsgesellschaften, Kliniken
und Offentliche Einrichtungen
mit ihren Schulen und groflen
Gebiiudebestinden. Wir arbei-
ten bundesweit, unsere Schwer-
punkte sind derzeit Thiringen
und Hessen. Es war das innovati-
ve Klima und die Aufgeschlos-
senheit gegendber neuen Tech-

telt durch die Leiterin des TGF,
Roswitha Lincke. Beides passte
2u uns als technologieorientier-
tem Unternchmen.

‘Wie wurde das innovative

Klima vermittelt?
Es wurden Firmen vorgestellt,
diesich schon eingegriindet hat-
ten. Daraus entstand eine Atmo-
sphiire, wo wir sagten — das ist
interessant, da finden wir Part-
ner. Fiir mich war noch die Nihe
zur Fachhochschule ein wesent-
licher Aspekt.

Welche weiteren Vorteile

bietet das TGF?
Fir die Startphase ist die Kalt-
mietfreistellung ein Vorteil, Fir
uns war das aber nicht entschel-
d.cnd Es war ein zusdtzlicher

punkt. Die Nebenk

slrld aus verschiedenen Griin-
den unschlagbar glinstig.

Fiir Thre Firma gibt es noch
einen speziellen Vorteil?
Ja, das Gebiude selbst ist ein Bei-
splet fiir energieeffizientes Bau-
en, geplant von der Schmalkal
dl‘l' Architektin Andrea von Boe-
nigk vom Bauhaus-Projekt. Es
gibt keinen Mittelgang, sondern
einen Gang auf der Ostseite, die
Biiros sind auf der Westseite. Die
solaren Wiarmegewinne am Vor-
mittag und Mittag gelangen so
nicht in die Birordume. Das Ge-
biude kommt auch bei AuBen-

Das TGF - Sitz der Firma und gleichzeitig Referenzobjekt fiir energieeffizientes Bauen, F: fotoart-af.de

temperaturen von 30 Grad Cel-
sius ohne elektrisch betriechene
Liftung und Klimatisierung, al-
so ohne die grofiten Energlefres-
ser in Birogebdiuden, aus. Wir
haben das Gebiude genutzt, um
die Effekte unserer Kerntechno-
logie transparent zu machen
und Energiceinsparpotenziale
im Nutzungsverhalten zu er-
schlieBen. Seit 2005 konnten
wir den Heizenergiebedarf um
jihrlich 35 Prozent reduzieren.
Das ist wegen der deutlich nied-
rigeren Nebenkosten ein dauer-
hafter Wettbewerbsvorteil filr
das TGF als Vermieter und ein
Kostenvorteil fiir die Mieter.

Gibt es auch Nachteile im

Von der Verkehrsanbindung ist
es eher ungiinstig gelegen. Eine
Verbindungsstralle B 19 - A 71,
fiir die wir uns. als Mittelstands-

ini 1kald Mel.
ningcn cnerglsch einsetzen, wi-
re auch fiir das TGF von Vorteil,
weil sie das Areal tangieren wird.
Unser Mann in Erfurt, Verkehrs-

i T

Lok A

hat jetzt die Chance zu zeigen,
dass man in Deutschland Stra-
Ben genauso schnell bauen
kann wie anderswo auf der Welt.
Die Planungszeitriume, die die
aktuelle Gesetzgebung vorsieht,
sind ein Witz, dber den man
nicht lachen kann.

Hat die Nithe zur Fachhoch-
schule etwas gebracht?
Anfangs schon, im Rahmen der
Entwicklung unserer Kerntech-
nologie haben wir eine ganze
Reihe von Praktika an FH-5tu-
denten vergeben kﬂnnm Leider
sind aber die energierele

Wie muss man sich die
Leistungen Ihrer Firma vor-
stellen?

Sagen wir es so: Wir leisten das,
was in einem Grofunterneh-
men die Energicabteilung leis-
tet. Wir organisieren und opti-

Themen an der l-‘achhochsn:hule
keine Schwerpunktthemen., Wir
wiirden uns wiinschen, wenn
dort solche groien Zukunftsthe-
men wie Energieeffi 7_{mz—chh-

den Energiee wir

lysl die Energlestrd
und optimieren die energeti-
schen Prozesse. Dadurch senken
wir nicht nur die Kosten im
Enurglwlnknuf wnd.em auch

nologien fiir den Mi

im E brauch. AuBler-
dem Gibernehmen wir das Ener-
g1ecnmmllln.g und entlasten

1 1 die die

ale E sorgung in
Kralt-warme-[(opp]ung, nach-
haltige Energiesy und
| ig ei-

ne groere Rolle spielen wiir-
den.

Lothar Sperling: Solange Unter-
nehmen den Energieanbieter
nicht wechseln, gibt es keinen
Wetthewerb. FOTO: M. DRESSEL

schwer durchschaubaren Ener-
glerechnungen auf sachliche
und rechnerische Richtigkeit
prilfen miissen.

Bei Neut und g

Die Energlepreise steigen,

wie kann man da noch op-

timleren?
Indem man den Wettbewerb or-
ganisiert. Solange Unternch-
men den Energicanbieter nicht
wechseln, gibt es keinen Wettbe-
werb, Wenn es keinen Wettbe-
werb gibt, steigen die Preise, so
sind die Gesetze des Marktes.
Wir sorgen fiir Wettbewerb, Wir

ermitteln  den  Energiebedarf
und schreiben ihn deutschland-
welt aus,

Das Ergebnis kann sich immer
schen lassen. Kelnesfalls ist es
so, dass alle Licferanten den
Preis anbieten, der gerade an der
Stromborse in Lelpzig gehandelt
wird. Es hat dbrigens keinen
Zweck, bel angekindigten Preis-
erhdhungen auf den Staat oder
die ,Grofien Vier" zu schimp-
fen. Der Staat hat mit dem Ers-
ten und Zweiten Energiewirt-
schaftsgesetz die Rahmenbedi
gungen fiir Wetthewerb geschaf-
fen. Die im Jahre 2005 geschaf-
fene Bundesnetzagentur regu-
liert die Preise fiir die Bereiche,
die weiterhin physikalische Mo-
nopole darstellen, niamlich die
Netze, Jetzt sollte jeder Unter-
nehmer die gebotenen Chancen
nutzen.

Welche Bedeutung hat der
Energicpass?

Die Bundesregierung verpflich-
tet mit der Energieeinsparver-
ordnung (EnEV) alle Eigentii-
mer von Wohngebiiuden und
Nichtwohngebiuden, den Ener-
giebedarf bzw. den Energiever-
brauch in Bezug auf die Gebiu-
defliche mit dem Energiepass
offenzulegen. Damit werden un-
terschiedlichste  Gebdude ver-
gleichbar,

Der Energicpass ist eine Art Quali-
titssiegel filr Vermieter, wenn die
a\m’ordcnmgcn dm F.nurgiu'in-
spar wer-
den. Das wird aber aktuell kaum
der Fall sein, weil die meisten Ge-
biude die EnEV-Anfor

noch nicht erfiillen. Ziel der Ener-
gleeimpammrdnung Ist aiso die

Zur

Grundsanierungen entwickeln
wir Energickonzepte als Ent-
scheidungsgrundlage und Auf-
gabenstellung fir die Fachpla-
nung.

Lohnt sich das?
Natiirlich. Die Kostensenkun-

riesigen [

einsparung und zur Senkung der

COLEmIssiuncn durch einen In-
hub zu erschlief

Wir stellen den Energiepass im

in zwel Stufen aus. Stufe 1 r,l.:igt
den Ist-Wert mit elnem Energie-
bedarl der in der Regel nicht den

gen, die wir durch Opti
der Netzanschluss-\ferhalnu;se
den Energieeinkauf und die Stei-
gerung der Energieeffizienz fiir
unsere Kunden orga Lie-

pricht. Stufe
2 dokumemleﬂ den erreichbaren
Ziel-Wert, wenn die von uns vor-
geschlagmen MaBnahmen zur

gen immer im finf- bis sechs-
stelligen Bereich. Einen Teil da-
von geben unsere Kunden an
uns ab.

der energetischen
Gebludequa.lmt und der Anla-

gentechnik umgesetzt werden.
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